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Objectifs pédagogiques 

Contenu de la formation 

 

 

                         Taille de barbe et morphologie  
 

Elargissez votre domaine de compétence grâce à cette formation. La taille de barbe est 
actuellement primordiale pour répondre aux attentes de ce marché en pleine expansion. 

Durée : 7.00 heures (1.00 jours) 
 

Profils des apprenants 

• Cette formation est destinée aux chefs d'entreprise, aux managers, collaborateurs de salons de coiffure, aux demandeurs d'emplois et 
également accessible aux personnes en situation de handicap léger pouvant exercer le métier de la coiffure souhaitant développer leurs 
compétences à travers des apports théoriques et pratique dans le cadre des objectifs professionnels de la formation décrite ci-dessous. 

 
Prérequis 

• Être détenteur du CAP de coiffure. L'apprenant est informé préalablement en formation qu'il doit se munir d'un matériel professionnel 
spécifique d'écrit ci-dessous dans <>. Sur le plan de l'organisation, l'apprenant atteste, en ouverture de formation, d'une remise préalable au 
stage des documents comme : Lettre de convocation complète, règlement intérieur, fiche description d'action de formation .. Envoyés par 
l'organisme de formation lors de l'inscription. 

 
Accessibilité et délais d'accès 

14 jours 

 
Qualité et indicateurs de résultats 

Taux d'indicateur des apprenants 9.5/10 

 

 

 

A l’issue de cette formation, le stagiaire aura les compétences pour : 

o Mesurer le marché masculin 

o Savoir répondre à la demande de la clientèle masculine en proposant un service barbe 

o Morphologie du visage 

o Savoir-faire en taille de barbe 

o Augmenter son panier moyen et son chiffre d’affaires avec la barbe en salon 

 
 

 

• Contenu du matin 

o Un questionnaire ou un entretien individualisé préalable (en ouverture de formation) des attentes de l’action 
de formation 

o Présentation de l’objectif de la formation afin de définir les besoins du stagiaire 
o Définir l’approche du client : diagnostic, comprendre ses attentes, avec la morphologie du visage 

o Découvrir les nouvelles tendances : Analyse de visuels pour cerner la tendance à 
venir 

o Questions/ réponses sur les problématiques rencontrées en salon 
o Etude de cas technique : tracés irréguliers correction de couleur 
o Rituels de la taille de barbe et de rasage 

o Apprendre à visualiser les différentes graduations 
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Organisation de la formation 

 
o Protocole : Démonstration du le formateur par un Step by Step de plusieurs techniques de coupe 

o Analyse et recommandations individuel par le formateur 
o Mise en situation sur modèles 
o Evaluation à mi-parcours sur la progression des apprentissages 

 
• Contenu de l'après midi 

Pratique sur modèles 

 
o Mise en situation réelle sur modèles par l’apprenant avec conseils individualisés du formateur 

o Pratique sur modèles 
o Entretien individuel de fin de formation puis bilan collectif 
o Evaluation à chaud de la formation à l’issue de la formation suivi sous 3 mois d’une 
o Évaluation de satisfaction à froid. 
o Remise des certificats de réalisation 

 

 

• Equipe pédagogique 

Nathalie MACONE Dirigeante / Service administratif / Référence pédagogique 

Bastien ORTIZ Formateur 

Moyens pédagogiques et techniques 

• Accueil des apprenants dans une salle dédiée à la formation. 

• Documents supports de formation projetés. 

• Exposés théoriques 

• Etude de cas concrets 

• Quiz en salle 

• Mise à disposition en ligne de documents supports à la suite de la formation. 

 
Dispositif de suivi de l'exécution de l'évaluation des résultats de la formation 

• Feuilles de présence. 

• Questions orales ou écrites (QCM). 

• Mises en situation. 

• Formulaires d'évaluation de la formation. 

• Certificat de réalisation de l’action de formation. 

 
Prix : 390.00€ 
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